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Par Marjorie Auer, le 12-03-2009

Appliquer le principe du site venteprivées.com au secteur de l'immobilier ? Rien de plus
simple, selon Sylvain Barbier et de Patrick Budeyron. Une idée née en juin 2008 et qui
permet de faire face aux aléas du secteur immobilier.

Face a la ““mouvance des sites de ventes privées", explique Sylvain Barbier, les deux associés
décident de lancer un site inédit, entieérement dédi¢ a la vente privée immobiliére sur internet.
D'abord prudemment, avec un *‘fest de pres de huit mois dans la région lyonnaise". La
demande croissant en méme temps que la crise financiére, le site prend rapidement son envol,
en proposant des solutions pour que les ‘offres commerciales trouvent acquéreurs, avec des
nouveaux prix". Et pas des moindres : jusqu'a 25% de remise ! ‘“Le concept est semblable a
celui d'un magasin de prét-a-porter en solde : des lots, parmi des programmes a lancer ou au
contraire a terminer, sont sélectionnés et proposés moins chers sur le site que le prix initial."
Les ventes sont cependant éphémeéres : ‘1l faut étre réactif, sans se précipiter" conseille-t-il.
Derri¢re la vitrine du site, le cycle immobilier est le méme qu'en agence: “‘La vente ne se fait



pas directement sur le site. Les personnes intéressées peuvent mettre une option sur le bien
immobilier ou faire une proposition". Comme dans la réalité, ‘‘un conseiller vous appelle
directement afin de faire avancer le projet", avec bien entendu un délai de rétractation : “‘Le
client est protége".

Le site privateimmo.com est constamment remis a jour: a minuit, quatre nouveaux lots
arrivent quotidiennement, avec un maximum de vingt-huit lots par semaine, ‘‘afin de ne pas
noyer les offres dans la masse et que le client se repere facilement". Passage obligé pour
visionner les offres : l'inscription, qui permet également de renseigner sur le type de bien que
vous souhaiter acquérir. Chaque vendredi, une newsletter vous fait découvrir de maniére
inédite les lots de la semaine suivante. Le site surfe également sur la mouvance du web 2.0 :
“‘Le nouveau site a été mis en ligne fin janvier, et a été ‘pensé’ par les internautes''. Ainsi,
apres un large plébiscite, un systeme d'outil de calcul de budget a été mis en place. Les biens
immobiliers se situent partout en France et varient en fonction des offres des promoteurs,
méme si elles risquent de se concentrer dorénavant sur “‘Lyon et Paris vu l'importante
demande des internautes". Sylvain Barbier et Patrick Budeyron réalisent une a deux ventes
par semaine via le site, qui engendre 100 nouvelles inscriptions par jour. Pour 'avenir, ils
souhaitent développer un systéme de points pour la personne parrainant un nouveau venu,
certainement convertibles en Smart Box, ‘‘créer un forum, développer les contacts, et
envisager une possible évolution vers des biens immobiliers européens”. Une mécanique bien
huilée.



